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چگونه پیش از خرید یک کسب‌وکار، بررسی دقیق مالی انجام دهیم؟چگونه پیش از خرید یک کسب‌وکار، بررسی دقیق مالی انجام دهیم؟

این مقاله هفتمین بخش از سری مقالات »آنچه باید پیش از خرید یک کسب‌وکار بدانید« است. تاکنون، مراحلاین مقاله هفتمین بخش از سری مقالات »آنچه باید پیش از خرید یک کسب‌وکار بدانید« است. تاکنون، مراحل
مهمی از جمله برنامه‌ریزی استراتژیک )بخش اول(، انتخاب و تحلیل بازار )بخش دوم(، تصمیم‌گیری بین ایجاد یامهمی از جمله برنامه‌ریزی استراتژیک )بخش اول(، انتخاب و تحلیل بازار )بخش دوم(، تصمیم‌گیری بین ایجاد یا
خرید )بخش سوم(، تعریف معیارهای هدف )بخش چهارم(، ایجاد لیستخرید )بخش سوم(، تعریف معیارهای هدف )بخش چهارم(، ایجاد لیست    گزینه های خرید )بخش پنجم(، و فیلترگزینه های خرید )بخش پنجم(، و فیلتر
استراتژیک فهرست گزینه های خرید )بخش ششم( را بررسی کرده‌اید. اکنون زمان آن رسیده است که بر رویاستراتژیک فهرست گزینه های خرید )بخش ششم( را بررسی کرده‌اید. اکنون زمان آن رسیده است که بر روی
بررسی مالیات دقیق تمرکز کنیم؛ مرحله‌ای حیاتی که در آن وضعیت مالی کسب‌وکار ارزیابی می‌شود تا پایداری وبررسی مالیات دقیق تمرکز کنیم؛ مرحله‌ای حیاتی که در آن وضعیت مالی کسب‌وکار ارزیابی می‌شود تا پایداری و

ریسک‌های بالقوه آن مشخص گردد.ریسک‌های بالقوه آن مشخص گردد.

بررسی دقیق مالی: اساس خانه را پیش از خرید بررسی کنیدبررسی دقیق مالی: اساس خانه را پیش از خرید بررسی کنید بررسیبررسی    

می‌توانید این مرحله را به بررسی پایه‌های یک خانه پیش از خرید تشبیه کنید. این گام تضمین می‌کند که عملکردمی‌توانید این مرحله را به بررسی پایه‌های یک خانه پیش از خرید تشبیه کنید. این گام تضمین می‌کند که عملکرد
مالی کسب‌وکار با ارزش‌گذاری آن همخوانی دارد و هرگونه بدهی پنهان یا ریسک‌های احتمالی که ممکن است برمالی کسب‌وکار با ارزش‌گذاری آن همخوانی دارد و هرگونه بدهی پنهان یا ریسک‌های احتمالی که ممکن است بر
سرمایه‌گذاری شما تأثیر بگذارد، آشکار می‌گردد. بررسی جامع مالی به شما اطمینان می‌دهد که برای ادامه فرآیندسرمایه‌گذاری شما تأثیر بگذارد، آشکار می‌گردد. بررسی جامع مالی به شما اطمینان می‌دهد که برای ادامه فرآیند

خرید آماده هستید یا در صورت وجود نشانه‌های هشداردهنده، از آن صرف نظر کنید.خرید آماده هستید یا در صورت وجود نشانه‌های هشداردهنده، از آن صرف نظر کنید.

مراحل انجام بررسی دقیق مالیمراحل انجام بررسی دقیق مالی

یک فرآیند بررسی مالی موفق شامل بررسی جزئیات صورت‌های مالی، تحلیل شاخص‌های سودآوری، ساختاریک فرآیند بررسی مالی موفق شامل بررسی جزئیات صورت‌های مالی، تحلیل شاخص‌های سودآوری، ساختار
هزینه‌ها و شناسایی نقاط ضعف احتمالی است. مراحل کلیدی عبارتند از:هزینه‌ها و شناسایی نقاط ضعف احتمالی است. مراحل کلیدی عبارتند از:

۱۱. تحلیل سوابق مالی گذشته. تحلیل سوابق مالی گذشته

اسناد کلیدی برایاسناد کلیدی برای بررسی صورت‌های مالی گذشته، عملکرد و ثبات کسب‌وکار را در طول زمان نشان می‌دهد. بررسی صورت‌های مالی گذشته، عملکرد و ثبات کسب‌وکار را در طول زمان نشان می‌دهد. 
بررسی عبارتند از:بررسی عبارتند از:

صورت سود و زیان:صورت سود و زیان: روند درآمد، هزینه‌ها و سود را در  روند درآمد، هزینه‌ها و سود را در ۳۳ تا  تا ۵۵ سال گذشته بررسی کنید. به دنبال رشد مستمر سال گذشته بررسی کنید. به دنبال رشد مستمر
باشید یا الگوهای کاهش را شناسایی کنید.باشید یا الگوهای کاهش را شناسایی کنید.

ترازنامه:ترازنامه: ارزیابی دارایی‌ها، بدهی‌ها و سرمایه برای درک ساختار مالی شرکت. ارزیابی دارایی‌ها، بدهی‌ها و سرمایه برای درک ساختار مالی شرکت.
صورت جریان نقدی:صورت جریان نقدی: بررسی کنید که آیا کسب‌وکار توانایی ایجاد جریان نقدی کافی برای حمایت از عملیات بررسی کنید که آیا کسب‌وکار توانایی ایجاد جریان نقدی کافی برای حمایت از عملیات

و رشد دارد یا خیر.و رشد دارد یا خیر.

مثال:مثال: یک کسب‌وکار خرده‌فروشی که رشد مداوم درآمد دارد اما جریان نقدی آن کاهش یافته است، ممکن است یک کسب‌وکار خرده‌فروشی که رشد مداوم درآمد دارد اما جریان نقدی آن کاهش یافته است، ممکن است
نشان‌دهنده افزایش هزینه‌های عملیاتی یا مدیریت ضعیف نقدینگی باشد.نشان‌دهنده افزایش هزینه‌های عملیاتی یا مدیریت ضعیف نقدینگی باشد.

۲۲. تأیید منابع درآمد. تأیید منابع درآمد

پایداری درآمد برای دوام بلندمدت یک کسب‌وکار حیاتی است. در طول بررسی مالی، منابع درآمد و میزان پایداریپایداری درآمد برای دوام بلندمدت یک کسب‌وکار حیاتی است. در طول بررسی مالی، منابع درآمد و میزان پایداری
سؤالاتی که باید بپرسید:سؤالاتی که باید بپرسید: آن‌ها را ارزیابی کنید. آن‌ها را ارزیابی کنید. 

آیا درآمد متنوع است یا وابستگی شدیدی به چند مشتری خاص دارد؟آیا درآمد متنوع است یا وابستگی شدیدی به چند مشتری خاص دارد؟
آیا قراردادهای بلندمدت یا جریان‌های درآمد مکرر وجود دارند؟آیا قراردادهای بلندمدت یا جریان‌های درآمد مکرر وجود دارند؟

آیا درآمد با روندهای صنعت هماهنگ است؟آیا درآمد با روندهای صنعت هماهنگ است؟

مثالمثال: یک استارتاپ فناوری که : یک استارتاپ فناوری که ۷۰۷۰٪ از درآمد خود را از یک مشتری به دست می‌آورد، در صورت تغییر تأمین‌کننده٪ از درآمد خود را از یک مشتری به دست می‌آورد، در صورت تغییر تأمین‌کننده
توسط آن مشتری، ریسک بالایی را متحمل خواهد شد.توسط آن مشتری، ریسک بالایی را متحمل خواهد شد.
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۳۳. ارزیابی ساختار هزینه‌ها. ارزیابی ساختار هزینه‌ها

درک ساختار هزینه‌های کسب‌وکار نشان می‌دهد که این شرکت تا چه حد می‌تواند با نوسانات درآمدی کنار بیاید.درک ساختار هزینه‌های کسب‌وکار نشان می‌دهد که این شرکت تا چه حد می‌تواند با نوسانات درآمدی کنار بیاید.
برخی برخی نکات کلیدی این بررسی عبارتند از:نکات کلیدی این بررسی عبارتند از:

چه درصدی از هزینه‌ها ثابت و چه درصدی متغیر هستند؟چه درصدی از هزینه‌ها ثابت و چه درصدی متغیر هستند؟
آیا ناکارآمدی‌ها یا هزینه‌های غیرضروری وجود دارد که بر حاشیه سود تأثیر می‌گذارند؟آیا ناکارآمدی‌ها یا هزینه‌های غیرضروری وجود دارد که بر حاشیه سود تأثیر می‌گذارند؟

ساختار هزینه‌ها چگونه با استانداردهای صنعت مقایسه می‌شود؟ساختار هزینه‌ها چگونه با استانداردهای صنعت مقایسه می‌شود؟

مثالمثال: یک شرکت تولیدی با هزینه‌های ثابت بالا ممکن است در دوران رکود اقتصادی با مشکلات جدی مواجه: یک شرکت تولیدی با هزینه‌های ثابت بالا ممکن است در دوران رکود اقتصادی با مشکلات جدی مواجه
شود، در حالی که کسب‌وکاری با هزینه‌های متغیر بیشتر، انعطاف‌پذیری بیشتری خواهد داشت.شود، در حالی که کسب‌وکاری با هزینه‌های متغیر بیشتر، انعطاف‌پذیری بیشتری خواهد داشت.

۴۴. ارزیابی شاخص‌های سودآوری. ارزیابی شاخص‌های سودآوری

  شاخص‌های سودآوری اطلاعاتی درباره کارایی یک کسب‌وکار در تبدیل درآمد به سود ارائه می‌دهند. برخی شاخص‌های مهمشاخص‌های سودآوری اطلاعاتی درباره کارایی یک کسب‌وکار در تبدیل درآمد به سود ارائه می‌دهند. برخی شاخص‌های مهم
برای تحلیل عبارتند از:برای تحلیل عبارتند از:

حاشیه سود ناخالص:حاشیه سود ناخالص: نشان‌دهنده درآمد باقی‌مانده پس از کسر هزینه‌های مستقیم مانند مواد اولیه و نیروی کار نشان‌دهنده درآمد باقی‌مانده پس از کسر هزینه‌های مستقیم مانند مواد اولیه و نیروی کار
است.است.

حاشیه سود عملیاتی:حاشیه سود عملیاتی: بیانگر سود پس از کسر هزینه‌های عملیاتی است. بیانگر سود پس از کسر هزینه‌های عملیاتی است.
حاشیه سود خالص:حاشیه سود خالص: میزان سودآوری کلی پس از کسر مالیات و بهره را نشان می‌دهد. میزان سودآوری کلی پس از کسر مالیات و بهره را نشان می‌دهد.

مثال:مثال: یک شرکت فعال در حوزه املاک که حاشیه سود ناخالص  یک شرکت فعال در حوزه املاک که حاشیه سود ناخالص ۲۵۲۵ درصد دارد اما حاشیه سود خالص آن پایین درصد دارد اما حاشیه سود خالص آن پایین
است، ممکن است با هزینه‌های بالای اداری مواجه باشد که نیاز به بررسی و مدیریت دارد.است، ممکن است با هزینه‌های بالای اداری مواجه باشد که نیاز به بررسی و مدیریت دارد.

۵۵. تحلیل سرمایه در گردش. تحلیل سرمایه در گردش

سرمایه در گردش شاخصی کلیدی از نقدینگی شرکت و توانایی آن در مدیریت عملیات روزانه است. سؤالاتی کهسرمایه در گردش شاخصی کلیدی از نقدینگی شرکت و توانایی آن در مدیریت عملیات روزانه است. سؤالاتی که
باید بپرسید:باید بپرسید:

آیا دارایی‌های جاری )مانند وجه نقد و حساب‌های دریافتنی( برای پوشش بدهی‌های کوتاه‌مدت کافی هستند؟آیا دارایی‌های جاری )مانند وجه نقد و حساب‌های دریافتنی( برای پوشش بدهی‌های کوتاه‌مدت کافی هستند؟
آیا کسب‌وکار نقدینگی کافی برای مدیریت هزینه‌های غیرمنتظره دارد؟آیا کسب‌وکار نقدینگی کافی برای مدیریت هزینه‌های غیرمنتظره دارد؟

یک رستوران با سرمایه در گردش پایین ممکن است در پرداخت به تأمین‌کنندگان با تأخیر مواجه شود کهیک رستوران با سرمایه در گردش پایین ممکن است در پرداخت به تأمین‌کنندگان با تأخیر مواجه شود که مثال:مثال:  
منجر به اختلال در عملیات خواهد شد.منجر به اختلال در عملیات خواهد شد.

۶۶. بررسی بدهی و اهرم مالی. بررسی بدهی و اهرم مالی

بدهی می‌تواند محرک رشد باشد، اما اهرم مالی بیش از حد می‌تواند ریسک‌های مالی را افزایش دهد. در طولبدهی می‌تواند محرک رشد باشد، اما اهرم مالی بیش از حد می‌تواند ریسک‌های مالی را افزایش دهد. در طول
بررسی مالی، وضعیت بدهی شرکت را با دقت ارزیابی کنید. شاخص‌های کلیدی برای بررسی:بررسی مالی، وضعیت بدهی شرکت را با دقت ارزیابی کنید. شاخص‌های کلیدی برای بررسی:

نسبت بدهی به حقوق صاحبان سهام:نسبت بدهی به حقوق صاحبان سهام: آیا شرکت بیش از حد به منابع مالی قرضی وابسته است؟ آیا شرکت بیش از حد به منابع مالی قرضی وابسته است؟
توانایی پرداخت بدهی:توانایی پرداخت بدهی: آیا کسب‌وکار می‌تواند جریان نقدی کافی برای پوشش پرداخت‌های بهره ایجاد کند؟ آیا کسب‌وکار می‌تواند جریان نقدی کافی برای پوشش پرداخت‌های بهره ایجاد کند؟

بدهی‌های خارج از ترازنامه:بدهی‌های خارج از ترازنامه: بدهی‌های اعلام‌نشده‌ای مانند اجاره‌ها یا دعاوی حقوقی در جریان را بررسی کنید. بدهی‌های اعلام‌نشده‌ای مانند اجاره‌ها یا دعاوی حقوقی در جریان را بررسی کنید.

شرکتی با نسبت بدهی به حقوق صاحبان سهام بالا و جریان نقدی متغیر ممکن است در دوران رکود اقتصادیشرکتی با نسبت بدهی به حقوق صاحبان سهام بالا و جریان نقدی متغیر ممکن است در دوران رکود اقتصادی مثال: مثال: 
برای حفظ توان پرداخت بدهی‌های خود با مشکل مواجه شود.برای حفظ توان پرداخت بدهی‌های خود با مشکل مواجه شود.
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۷۷. اطمینان از رعایت الزامات مالیاتی. اطمینان از رعایت الزامات مالیاتی

مشکلات مربوط به رعایت الزامات مالیاتی می‌تواند منجر به بدهی‌های پیش‌بینی‌نشده یا جریمه‌های سنگین پس ازمشکلات مربوط به رعایت الزامات مالیاتی می‌تواند منجر به بدهی‌های پیش‌بینی‌نشده یا جریمه‌های سنگین پس از
خرید شود. اظهارنامه‌های مالیاتی اخیر را بررسی کنید تا از دقت و کامل بودن آن‌ها اطمینان حاصل کنید و سپسخرید شود. اظهارنامه‌های مالیاتی اخیر را بررسی کنید تا از دقت و کامل بودن آن‌ها اطمینان حاصل کنید و سپس
یک شرکت فناوری بایک شرکت فناوری با مثلا مثلا  وجود هرگونه اختلاف مالیاتی حل‌نشده یا بدهی‌های پرداخت‌نشده را شناسایی کنید. وجود هرگونه اختلاف مالیاتی حل‌نشده یا بدهی‌های پرداخت‌نشده را شناسایی کنید. 

اختلافات مالیاتی حل‌نشده ممکن است با جریمه‌های پرهزینه مواجه شود که ارزش کلی آن را کاهش می‌دهد.اختلافات مالیاتی حل‌نشده ممکن است با جریمه‌های پرهزینه مواجه شود که ارزش کلی آن را کاهش می‌دهد.

علائم هشدار در فرآیند بررسی مالیعلائم هشدار در فرآیند بررسی مالی

  شناسایی علائم هشداردهنده در بررسی مالی می‌تواند شما را از اشتباهات پرهزینه محافظت کند. شناسایی علائم هشداردهنده در بررسی مالی می‌تواند شما را از اشتباهات پرهزینه محافظت کند. مثلامثلا رستورانی که  رستورانی که ۵۰۵۰٪ از درآمد٪ از درآمد
خود را از یک قرارداد تأمین غذا دریافت می‌کند، در صورت از دست دادن آن مشتری با بی‌ثباتی مالی مواجه خواهد شد. برخیخود را از یک قرارداد تأمین غذا دریافت می‌کند، در صورت از دست دادن آن مشتری با بی‌ثباتی مالی مواجه خواهد شد. برخی

علائم هشدار عبارتند از:علائم هشدار عبارتند از:
تمرکز درآمد: تمرکز درآمد: وابستگی بیش‌ازحد به یک مشتری یا منبع درآمد.وابستگی بیش‌ازحد به یک مشتری یا منبع درآمد.

روندهای غیرمعمول: روندهای غیرمعمول: تغییرات ناگهانی در درآمد، هزینه‌ها یا حاشیه سود.تغییرات ناگهانی در درآمد، هزینه‌ها یا حاشیه سود.
بدهی‌های پنهان: بدهی‌های پنهان: دعاوی حقوقی، مالیات‌های پرداخت‌نشده، یا اختلافات با تأمین‌کنندگان.دعاوی حقوقی، مالیات‌های پرداخت‌نشده، یا اختلافات با تأمین‌کنندگان.

شاخص‌ها ی مهم برای تحلیل مالی :شاخص‌ها ی مهم برای تحلیل مالی :

حاشیه سود:حاشیه سود: بررسی حاشیه سود ناخالص، عملیاتی و خالص برای ارزیابی کارایی کسب‌وکار. بررسی حاشیه سود ناخالص، عملیاتی و خالص برای ارزیابی کارایی کسب‌وکار.
بازده دارایی‌ها )بازده دارایی‌ها )ROAROA(:(: سنجش میزان بهره‌وری کسب‌وکار در استفاده از دارایی‌ها برای تولید سود. سنجش میزان بهره‌وری کسب‌وکار در استفاده از دارایی‌ها برای تولید سود.

نسبت بدهی به حقوق صاحبان سهام:نسبت بدهی به حقوق صاحبان سهام: تحلیل میزان ریسک مالی. تحلیل میزان ریسک مالی.
نسبت جاری:نسبت جاری: اطمینان از توانایی شرکت در پوشش تعهدات کوتاه‌مدت. اطمینان از توانایی شرکت در پوشش تعهدات کوتاه‌مدت.

گردش موجودی کالا:گردش موجودی کالا: برای کسب‌وکارهای خرده‌فروشی یا تولیدی، اندازه‌گیری سرعت فروش و جایگزینی موجودی. برای کسب‌وکارهای خرده‌فروشی یا تولیدی، اندازه‌گیری سرعت فروش و جایگزینی موجودی.

ابزار اجرای بررسی مالی:ابزار اجرای بررسی مالی:

برای اجرای دقیق بررسی مالی، ابزار هایی مانند نرم‌افزارهای حسابداری، گزارش‌های انجمن‌های صنفی یا شرکت های تحلیل بازاربرای اجرای دقیق بررسی مالی، ابزار هایی مانند نرم‌افزارهای حسابداری، گزارش‌های انجمن‌های صنفی یا شرکت های تحلیل بازار
و خدمات مشاوران مالی می توانند راهگشا باشند.و خدمات مشاوران مالی می توانند راهگشا باشند.

نرم افزار های حساب دارینرم افزار های حساب داری به شما کمک میکنند داشبورد های مصور از داده های شرکت ایجاد کنید به شما کمک میکنند داشبورد های مصور از داده های شرکت ایجاد کنید
گزارش انجمن‌های صنفی یا شرکت های تحلیل بازارگزارش انجمن‌های صنفی یا شرکت های تحلیل بازار کمک می کنند عملکرد شرکت را با متوسط صنعت فعالیتش بسنجید کمک می کنند عملکرد شرکت را با متوسط صنعت فعالیتش بسنجید  

مشاوران مالی مشاوران مالی به شما کمک میکنند که اطلاعات شرکت را صحت سنجی کرده و از ریسک های آتی جلوگیری کنید.به شما کمک میکنند که اطلاعات شرکت را صحت سنجی کرده و از ریسک های آتی جلوگیری کنید.

جمع‌بندی: بررسی مالی در فرآیند خرید کسب‌وکار از مراحل کلیدی یک خرید کسب و کار موفق استجمع‌بندی: بررسی مالی در فرآیند خرید کسب‌وکار از مراحل کلیدی یک خرید کسب و کار موفق است

بررسی مالی یکی از مراحل حیاتی برای ارزیابی سلامت مالی کسب‌وکار و اطمینان از سرمایه‌گذاری درست است. با تحلیل سوابقبررسی مالی یکی از مراحل حیاتی برای ارزیابی سلامت مالی کسب‌وکار و اطمینان از سرمایه‌گذاری درست است. با تحلیل سوابق
مالی، اعتبارسنجی جریان‌های درآمدی، و شناسایی ریسک‌های بالقوه، می‌توانید اطمینان حاصل کنید که خرید شما با اهدافمالی، اعتبارسنجی جریان‌های درآمدی، و شناسایی ریسک‌های بالقوه، می‌توانید اطمینان حاصل کنید که خرید شما با اهداف
استراتژیک شما همسو است و از چالش‌های پیش‌بینی‌نشده جلوگیری می‌شود. اکنون با تکمیل بررسی مالی، آماده ورود به مرحلهاستراتژیک شما همسو است و از چالش‌های پیش‌بینی‌نشده جلوگیری می‌شود. اکنون با تکمیل بررسی مالی، آماده ورود به مرحله

بعدی یعنی بررسی جامع )بعدی یعنی بررسی جامع )Full Due DiligenceFull Due Diligence( هستید.( هستید.  

این هفتمین مقاله از مجموعه مقالات ما است که بر فرآیند خرید کسب‌وکار تمرکز دارد:این هفتمین مقاله از مجموعه مقالات ما است که بر فرآیند خرید کسب‌وکار تمرکز دارد:
در بخش در بخش ۱۱،، به بررسی مبانی استراتژیک پرداختیم. به بررسی مبانی استراتژیک پرداختیم.

در بخش در بخش ۲۲، ، تحلیل بازار را مورد بررسی قرار دادیم.تحلیل بازار را مورد بررسی قرار دادیم.
در بخش در بخش ۳۳،، تصمیم‌گیری میان ساخت یا خرید را ارزیابی کردیم. تصمیم‌گیری میان ساخت یا خرید را ارزیابی کردیم.

در بخش در بخش ۴۴، ، معیارهای هدف را تعریف کردیم.معیارهای هدف را تعریف کردیم.
در بخش در بخش ۵۵،، یک پایپ‌لاین قوی برای خرید ایجاد کردیم. یک پایپ‌لاین قوی برای خرید ایجاد کردیم.

در بخش در بخش ۶۶، ، لیست اهداف را به‌صورت استراتژیک پالایش کردیم.لیست اهداف را به‌صورت استراتژیک پالایش کردیم.

  در مقاله بعدی، به ارزیابی‌های حقوقی، عملیاتی و فنی می‌پردازیم تا خرید موفقی را تضمین کنیم. همراه ما باشید!در مقاله بعدی، به ارزیابی‌های حقوقی، عملیاتی و فنی می‌پردازیم تا خرید موفقی را تضمین کنیم. همراه ما باشید!

Alliance LemanAlliance Leman
کسب‌وکار بدون مرز:کسب‌وکار بدون مرز:

راهنمای استراتژیکراهنمای استراتژیک  M&AM&A  برای کسب‌وکارهای کوچک، الهام‌گرفته از شرکت‌های بزرگبرای کسب‌وکارهای کوچک، الهام‌گرفته از شرکت‌های بزرگ

https://www.canva.com/design/DAGXs5ProyE/bSDDnay9gjnF2OgARYd4iw/edit
https://www.youtube.com/@AllianceLeman?sub_confirmation=1
https://www.instagram.com/allianceleman/
https://t.me/Allianceleman_contact
mailto:info@allianceleman.com

