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  چ�ونه لیست گزینه های خرید خود را ایجاد و بهبود دهیم؟چ�ونه لیست گزینه های خرید خود را ایجاد و بهبود دهیم؟

این مقاله پنجمین بخش از مجموعه «آنچه باید پیش از خرید ی� کسب وکار بدانید» است. در مقالات قبل�، مراحلاین مقاله پنجمین بخش از مجموعه «آنچه باید پیش از خرید ی� کسب وکار بدانید» است. در مقالات قبل�، مراحل
کلیدی از مرور کل� بر مراحل تصمیم گیری استراتژی� در بخش اول، تحلیل بازارها در بخش دوم، تصمیم گیریکلیدی از مرور کل� بر مراحل تصمیم گیری استراتژی� در بخش اول، تحلیل بازارها در بخش دوم، تصمیم گیری
بین خرید یا بنیان گذاری در بخش سوم، و تعریف معیارهای هدف در بخش چهارم بررس� شدند. اکنون زمان آنبین خرید یا بنیان گذاری در بخش سوم، و تعریف معیارهای هدف در بخش چهارم بررس� شدند. اکنون زمان آن
رسیده است که بر ساخت ی� لیست قوی از گزینه های خرید کسب و کار تمرکز کنیم—گام� حیات� برایرسیده است که بر ساخت ی� لیست قوی از گزینه های خرید کسب و کار تمرکز کنیم—گام� حیات� برای

شناسایی کسب وکارهایی که با اهداف شما همسو هستند.شناسایی کسب وکارهایی که با اهداف شما همسو هستند.

برای مهاجران، ایجاد ی� لیست گزینه های خرید مم�ن است چالش برانگیز به نظر برسد. ورود به بازاری جدیدبرای مهاجران، ایجاد ی� لیست گزینه های خرید مم�ن است چالش برانگیز به نظر برسد. ورود به بازاری جدید
مستلزم آشنایی با چشم اندازهای ناشناخته کسب وکار، هنجارهای فرهنگ� و سیستم های مقررات� است.مستلزم آشنایی با چشم اندازهای ناشناخته کسب وکار، هنجارهای فرهنگ� و سیستم های مقررات� است.

با این حال، با استفاده از استراتژی ها، ابزارها و ارتباطات مناسب، م� توان این چالش را به ی� فرصت تبدیل کرد.با این حال، با استفاده از استراتژی ها، ابزارها و ارتباطات مناسب، م� توان این چالش را به ی� فرصت تبدیل کرد.
در این مقاله، مراحل شناسایی، منبع یابی و اصلاح لیست گزینه های خرید را بررس� م� کنیم تا شما را ی� گام بهدر این مقاله، مراحل شناسایی، منبع یابی و اصلاح لیست گزینه های خرید را بررس� م� کنیم تا شما را ی� گام به

تحقق رویای کارآفرین� نزدی� تر کنیم.تحقق رویای کارآفرین� نزدی� تر کنیم.

ابزارهایی برای شناسایی فرصت های خریدابزارهایی برای شناسایی فرصت های خرید

ایجاد لیست گزینه های خرید با استفاده از ابزارها و منابع مناسب آغاز م� شود. ترکیب پلتفرم های دیجیتال،ایجاد لیست گزینه های خرید با استفاده از ابزارها و منابع مناسب آغاز م� شود. ترکیب پلتفرم های دیجیتال،
تخصص حرفه ای و شب�ه سازی محل� تضمین م� کند که در جست وجوی خود هیچ فرصت� را از دست ندهید.تخصص حرفه ای و شب�ه سازی محل� تضمین م� کند که در جست وجوی خود هیچ فرصت� را از دست ندهید.

کارگزار های کسب وکار ی� منبع ارزشمند هستند، به ویژه برایکارگزار های کسب وکار ی� منبع ارزشمند هستند، به ویژه برای کارگزار های (کارگزار های (BrokersBrokers) کسب وکار: ) کسب وکار: 
مهاجران� که شب�ه محل� قوی ندارند. این افراد با دانش عمیق از بازار محل�، به فرصت هایی که اغلب تبلیغمهاجران� که شب�ه محل� قوی ندارند. این افراد با دانش عمیق از بازار محل�، به فرصت هایی که اغلب تبلیغ

نم� شوند دسترس� دارند.نم� شوند دسترس� دارند.

پلتفرم های دیجیتال ابزار موثری برای فیلتر کردن گزینه ها بر اساس موقعیتپلتفرم های دیجیتال ابزار موثری برای فیلتر کردن گزینه ها بر اساس موقعیت پلتفرم های داده های صنعت�: پلتفرم های داده های صنعت�: 
جغرافیایی، صنعت، درآمد و سایر معیارها هستند. برخ� از بهترین پلتفرم ها عبارت اند از:جغرافیایی، صنعت، درآمد و سایر معیارها هستند. برخ� از بهترین پلتفرم ها عبارت اند از:

BizBuySellBizBuySell:: مناسب برای فهرست های عموم� کسب وکارها در صنایع مختلف. مناسب برای فهرست های عموم� کسب وکارها در صنایع مختلف.
LoopNetLoopNet:: ارائه دهنده اطلاعات در مورد املاک تجاری و مس�ون�. ارائه دهنده اطلاعات در مورد املاک تجاری و مس�ون�.

متمرکز بر استارتاپ ها، به ویژه در بخش های فناوری و نوآوری.متمرکز بر استارتاپ ها، به ویژه در بخش های فناوری و نوآوری.  : :CrunchbaseCrunchbase

مثال مثال  به عنوان به عنوان 
برای استارتاپ های فناوری:برای استارتاپ های فناوری:  CrunchbaseCrunchbase کسب وکارهای فعال در مراکز نوظهوری مانند تورنتو یا برلین را کسب وکارهای فعال در مراکز نوظهوری مانند تورنتو یا برلین را

برجسته م� کند.برجسته م� کند.
BizBuySellBizBuySell م� توانند به شناسایی گزینه های پرتردد در مقاصد گردش�ری م� توانند به شناسایی گزینه های پرتردد در مقاصد گردش�ری پلتفرم هایی مانند پلتفرم هایی مانند  برای رستوران ها: برای رستوران ها: 

محبوب کم� کنند.محبوب کم� کنند.
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شب�ه سازی اغلب کلید کشف فرصت های پنهان� است که به طور عموم� فهرست نشده اند.شب�ه سازی اغلب کلید کشف فرصت های پنهان� است که به طور عموم� فهرست نشده اند. شب�ه سازی: شب�ه سازی: 
مثال مثال  همچنین برای درک ظرافت های فرهنگ� و کسب دیدگاه های داخل� بسیار ارزشمند است.همچنین برای درک ظرافت های فرهنگ� و کسب دیدگاه های داخل� بسیار ارزشمند است. ب برای رای 

ی� رستوران محبوب برای فروش آمادهی� رستوران محبوب برای فروش آماده ی� گفتگوی دوستانه با ی� سرآشپز محل� مم�ن است نشان دهد که ی� گفتگوی دوستانه با ی� سرآشپز محل� مم�ن است نشان دهد که 
استاست..

با شرکت با شرکت در نمایش�اه های صنعت� یا جلسات محل� با بنیان گذاران� که به دنبال استراتژی خروج هستند ارتباطدر نمایش�اه های صنعت� یا جلسات محل� با بنیان گذاران� که به دنبال استراتژی خروج هستند ارتباط   
برقرار م� کنید.برقرار م� کنید.

به باش�اه های سرمایه گذاری محل� یا شرکت در رویدادهای اجتماع� شرکت درباره فرصت های آت�به باش�اه های سرمایه گذاری محل� یا شرکت در رویدادهای اجتماع� شرکت درباره فرصت های آت� با سر زدن با سر زدن 
اطلاعات کسب م� کنید.اطلاعات کسب م� کنید.

با ترکیب این ابزارها، شما م� توانید ی� لیست جامع و متنوع از گزینه های خرید ایجاد کنید که بازتاب دهندهبا ترکیب این ابزارها، شما م� توانید ی� لیست جامع و متنوع از گزینه های خرید ایجاد کنید که بازتاب دهنده
علایق و اهداف منحصر به فرد شما باشد. این روی�رد نه تنها جست وجوی شما را هدفمندتر م� کند، بل�ه شانسعلایق و اهداف منحصر به فرد شما باشد. این روی�رد نه تنها جست وجوی شما را هدفمندتر م� کند، بل�ه شانس

موفقیت شما در خرید ی� کسب وکار مناسب را نیز افزایش م� دهد.موفقیت شما در خرید ی� کسب وکار مناسب را نیز افزایش م� دهد.

تکمیل و اصلاح لیست گزینه های خریدتکمیل و اصلاح لیست گزینه های خرید
  

پس از شناسایی کسب وکارهای بالقوه، نوبت به اصلاح لیست گزینه های خرید م� رسد. این مرحله شامل حذفپس از شناسایی کسب وکارهای بالقوه، نوبت به اصلاح لیست گزینه های خرید م� رسد. این مرحله شامل حذف
گزینه هایی است که با اهداف شما همخوان� ندارند و اولویت بندی آن هایی است که بیشترین پتانسیل را دارند.گزینه هایی است که با اهداف شما همخوان� ندارند و اولویت بندی آن هایی است که بیشترین پتانسیل را دارند.

کسب وکارهایی که معیارهای هدف شما را برآورده نم� کنند یا در محدودهکسب وکارهایی که معیارهای هدف شما را برآورده نم� کنند یا در محدوده حذف کسب وکارهای ناسازگار: حذف کسب وکارهای ناسازگار: 
مثلامثلا اگر به دنبال خرید رستوران اگر به دنبال خرید رستوران بودجه، موقعیت جغرافیایی، یا صنعت مورد نظر شما نیستند حذف کنید. بودجه، موقعیت جغرافیایی، یا صنعت مورد نظر شما نیستند حذف کنید. 

هستید، از گزینه هایی در مناطق� با کاهش ترافی� عابران پیاده یا نظرات ضعیف مداوم خودداری کنید.هستید، از گزینه هایی در مناطق� با کاهش ترافی� عابران پیاده یا نظرات ضعیف مداوم خودداری کنید.
با کسب وکارهای موجود در لیست خود تماس ب�یرید تا میزان علاقه مندی آن ها بهبا کسب وکارهای موجود در لیست خود تماس ب�یرید تا میزان علاقه مندی آن ها به تأیید تمایل به فروش: تأیید تمایل به فروش: 
فروش را مشخص کنید. این مرحله به شما ام�ان م� دهد رابطه ای صمیمانه تر با صاحبان ایجاد کرده وفروش را مشخص کنید. این مرحله به شما ام�ان م� دهد رابطه ای صمیمانه تر با صاحبان ایجاد کرده و

اطلاعات اولیه جمع آوری کنید.اطلاعات اولیه جمع آوری کنید.
معیارهای هدف خود را که در بخش چهارم این مجموعه تعریف کردیدمعیارهای هدف خود را که در بخش چهارم این مجموعه تعریف کردید ارزیابی بر اساس معیارهای کلیدی: ارزیابی بر اساس معیارهای کلیدی: 

مرور کنید و میزان تطابق هر کسب وکار با استراتژی تان را ارزیابی کنید. برای مثال:مرور کنید و میزان تطابق هر کسب وکار با استراتژی تان را ارزیابی کنید. برای مثال:
بر روی املاک� تمرکز کنید که در مناطق� با رشد جمعیت یا توسعه زیرساخت ها قراربر روی املاک� تمرکز کنید که در مناطق� با رشد جمعیت یا توسعه زیرساخت ها قرار املاک و مستغلات: املاک و مستغلات: 

دارند.دارند.
استارتاپ هایی با مدل های کسب وکاری مقیاس پذیر و مال�یت فکری دفاع پذیر را هدف قراراستارتاپ هایی با مدل های کسب وکاری مقیاس پذیر و مال�یت فکری دفاع پذیر را هدف قرار فناوری: فناوری:  بازاربازار  

دهید.دهید.
با استفاده از این فرآیند سیستماتی�، لیست خود را به گزینه هایی محدود م� کنید که بیشترین شانس موفقیت رابا استفاده از این فرآیند سیستماتی�، لیست خود را به گزینه هایی محدود م� کنید که بیشترین شانس موفقیت را

تحت مال�یت شما دارند.تحت مال�یت شما دارند.

اولویت بندی اهداف و گام های بعدیاولویت بندی اهداف و گام های بعدی

پس از اصلاح لیست، گام بعدی اولویت بندی کسب وکارها بر اساس پتانسیل رشد، ریس� ها، و همخوان� آن ها باپس از اصلاح لیست، گام بعدی اولویت بندی کسب وکارها بر اساس پتانسیل رشد، ریس� ها، و همخوان� آن ها با
اهداف مال� و استراتژی� شما است.اهداف مال� و استراتژی� شما است.

با صاحبان کسب وکارهای پرآتیه تماس ب�یرید. جلسات� ترتیب دهید تابا صاحبان کسب وکارهای پرآتیه تماس ب�یرید. جلسات� ترتیب دهید تا ارتباط با صاحبان کسب وکار: ارتباط با صاحبان کسب وکار: 
برای ی� رستوران، در ساعات اوج بهبرای ی� رستوران، در ساعات اوج به مثلا مثلا  اطلاعات بیشتری درباره کسب وکار و عملیات آن به دست آورید. اطلاعات بیشتری درباره کسب وکار و عملیات آن به دست آورید. 

محل مراجعه کنید تا رفت و آمد مشتریان، کیفیت غذا، و تعامل کارکنان را مشاهده کنید.محل مراجعه کنید تا رفت و آمد مشتریان، کیفیت غذا، و تعامل کارکنان را مشاهده کنید.
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پس از شناسایی ی� گزینه مناسب، مرحله بررس� دقیقپس از شناسایی ی� گزینه مناسب، مرحله بررس� دقیق  :( :(Due DiligenceDue Diligence) آماده سازی برای بررس� دقیق) آماده سازی برای بررس� دقیق
آغاز م� شود. این مرحله شامل ارزیابی سوابق مال�، انطباق قانون�، کارایی عملیات� و موقعیت بازار است.آغاز م� شود. این مرحله شامل ارزیابی سوابق مال�، انطباق قانون�، کارایی عملیات� و موقعیت بازار است.
بررس� دقیق تضمین م� کند که فرصت� که دنبال م� کنید با انتظارات شما همخوان� داشته و خطرات احتمال�بررس� دقیق تضمین م� کند که فرصت� که دنبال م� کنید با انتظارات شما همخوان� داشته و خطرات احتمال�

قبل از پیشروی شناسایی شوند.قبل از پیشروی شناسایی شوند.

چرا داشتن لیست قوی از گزینه های خرید اهمیت دارد؟چرا داشتن لیست قوی از گزینه های خرید اهمیت دارد؟

ایجاد ی� لیست استراتژی� از فرصت های خرید تضمین م� کند که کسب وکارهایی را دنبال م� کنید که با دیدگاه،ایجاد ی� لیست استراتژی� از فرصت های خرید تضمین م� کند که کسب وکارهایی را دنبال م� کنید که با دیدگاه،
بودجه و اهداف بازاری شما همخوان� دارند. با استفاده از ابزارهایی مانند بروکرها، پلتفرم های دیجیتال وبودجه و اهداف بازاری شما همخوان� دارند. با استفاده از ابزارهایی مانند بروکرها، پلتفرم های دیجیتال و
شب�ه سازی، م� توانید طیف وسیع� از فرصت ها را کشف کنید. اصلاح و اولویت بندی لیست، تلاش های شما را برشب�ه سازی، م� توانید طیف وسیع� از فرصت ها را کشف کنید. اصلاح و اولویت بندی لیست، تلاش های شما را بر

روی گزینه هایی متمرکز م� کند که بالاترین پتانسیل موفقیت را دارند.روی گزینه هایی متمرکز م� کند که بالاترین پتانسیل موفقیت را دارند.

نتیجه گیری: ساخت و اصلاح لیست گزینه های خرید از اصل� ترین مراحل تحقق تصمیم خرید کسب و کار استنتیجه گیری: ساخت و اصلاح لیست گزینه های خرید از اصل� ترین مراحل تحقق تصمیم خرید کسب و کار است

ایجاد ی� لیست قوی از گزینه های خرید، گام� اساس� در فرآیند خرید کسب وکار است، به ویژه برای مهاجران� که درایجاد ی� لیست قوی از گزینه های خرید، گام� اساس� در فرآیند خرید کسب وکار است، به ویژه برای مهاجران� که در
بازاری جدید فعالیت م� کنند. با بهره گیری از ابزارهایی مانند کارگزار های (بازاری جدید فعالیت م� کنند. با بهره گیری از ابزارهایی مانند کارگزار های (BrokersBrokers) کسب وکار، پلتفرم های) کسب وکار، پلتفرم های

دیجیتال و شب�ه سازی، م� توانید طیف وسیع� از گزینه را شناسایی کنید.دیجیتال و شب�ه سازی، م� توانید طیف وسیع� از گزینه را شناسایی کنید.

با این حال، ارزش واقع� در اصلاح لیست و اولویت بندی کسب وکارهایی است که با ظرفیت مال�، معیارهای هدف، وبا این حال، ارزش واقع� در اصلاح لیست و اولویت بندی کسب وکارهایی است که با ظرفیت مال�، معیارهای هدف، و
استراتژی بلندمدت شما همخوان� دارند.استراتژی بلندمدت شما همخوان� دارند.

این مقاله بر پایه مفاهیم اساس� که در بخش های قبل� این مجموعه بررس� شد، بنا شده است:این مقاله بر پایه مفاهیم اساس� که در بخش های قبل� این مجموعه بررس� شد، بنا شده است:

بخش اول: بخش اول: مرور کل� بر مراحل تصمیم گیری استراتژی� برای خرید کسب وکار.مرور کل� بر مراحل تصمیم گیری استراتژی� برای خرید کسب وکار.
بخش دوم:بخش دوم: انتخاب بهترین بازارها. انتخاب بهترین بازارها.

بخش سوم:بخش سوم: ارزیابی گزینه های ساخت یا خرید. ارزیابی گزینه های ساخت یا خرید.
بخش چهارم: بخش چهارم: تعریف معیارهای هدف برای هدایت استراتژی خرید.تعریف معیارهای هدف برای هدایت استراتژی خرید.

با داشتن ی� لیست شفاف و اصلاح شده از گزینه های خرید، اکنون آماده اید که گام های بعدی را در مسیر خریدبا داشتن ی� لیست شفاف و اصلاح شده از گزینه های خرید، اکنون آماده اید که گام های بعدی را در مسیر خرید
کسب وکار بردارید. در مقالات آت�، به بررس� بررس� های دقیق تر م� پردازیم تا انتقال� موفق به مال�یت کسب وکار برایکسب وکار بردارید. در مقالات آت�، به بررس� بررس� های دقیق تر م� پردازیم تا انتقال� موفق به مال�یت کسب وکار برای

شما فراهم شود. منتظر مقالات بعدی ما باشید!شما فراهم شود. منتظر مقالات بعدی ما باشید!
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