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آنچه باید پیش از خرید یک کسب‌وکار بدانیدآنچه باید پیش از خرید یک کسب‌وکار بدانید
بخش چهارم: تعریف معیارهای هدفبخش چهارم: تعریف معیارهای هدف
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  چگونه معیارهای مناسب برای خرید یک کسب‌وکار را تعریف کنیم؟چگونه معیارهای مناسب برای خرید یک کسب‌وکار را تعریف کنیم؟

این چهارمین مقاله از مجموعه »آنچه باید پیش از خرید یک کسب‌وکار در نظر بگیرید« است. اگر مراحل قبلی رااین چهارمین مقاله از مجموعه »آنچه باید پیش از خرید یک کسب‌وکار در نظر بگیرید« است. اگر مراحل قبلی را
دنبال کرده‌اید، تاکنون با گام‌های اساسی برای هدایت فرآیند خرید کسب‌وکار آشنا شده‌اید. در بخش اول، مبانیدنبال کرده‌اید، تاکنون با گام‌های اساسی برای هدایت فرآیند خرید کسب‌وکار آشنا شده‌اید. در بخش اول، مبانی
استراتژیک خرید یک کسب‌وکار را معرفی کردیم. در بخش دوم، چگونگی انتخاب بهترین بازار را بررسی کردیم واستراتژیک خرید یک کسب‌وکار را معرفی کردیم. در بخش دوم، چگونگی انتخاب بهترین بازار را بررسی کردیم و
در بخش سوم، به تصمیم‌گیری مهم بین خرید یا ساخت کسب‌وکار پرداختیم. اکنون، در بخش چهارم، به موضوعدر بخش سوم، به تصمیم‌گیری مهم بین خرید یا ساخت کسب‌وکار پرداختیم. اکنون، در بخش چهارم، به موضوع
تعریف معیارهای هدف می‌پردازیم، که گامی حیاتی برای شناسایی فرصت‌های مناسب برای سرمایه‌گذاری و همسوتعریف معیارهای هدف می‌پردازیم، که گامی حیاتی برای شناسایی فرصت‌های مناسب برای سرمایه‌گذاری و همسو

کردن آن‌ها با اهداف شما است.کردن آن‌ها با اهداف شما است.

چرا تعریف معیارهای هدف برای کارآفرینان مهاجر مهم است؟چرا تعریف معیارهای هدف برای کارآفرینان مهاجر مهم است؟

برای کارآفرینان مهاجر، تعریف دقیق معیارهای هدف اهمیتی دوچندان دارد. ورود به یک محیط تجاری جدیدبرای کارآفرینان مهاجر، تعریف دقیق معیارهای هدف اهمیتی دوچندان دارد. ورود به یک محیط تجاری جدید
می‌تواند چالش‌برانگیز باشد، اما وجود مجموعه‌ای ساختارمند از معیارها می‌تواند به‌عنوان نقشه راه عمل کند ومی‌تواند چالش‌برانگیز باشد، اما وجود مجموعه‌ای ساختارمند از معیارها می‌تواند به‌عنوان نقشه راه عمل کند و
تمرکز شما را بر فرصت‌هایی حفظ کند که با ظرفیت مالی، چشم‌انداز بلندمدت و تحمل ریسک شما هم‌خوانیتمرکز شما را بر فرصت‌هایی حفظ کند که با ظرفیت مالی، چشم‌انداز بلندمدت و تحمل ریسک شما هم‌خوانی
دارند. چه در جستجوی یک رستوران، سرمایه‌گذاری ملکی یا استارت‌آپ فناوری باشید، این چارچوب به شما کمکدارند. چه در جستجوی یک رستوران، سرمایه‌گذاری ملکی یا استارت‌آپ فناوری باشید، این چارچوب به شما کمک

می‌کند گزینه‌ها را به‌طور مؤثر غربال کرده و ریسک‌ها را به حداقل برسانید.می‌کند گزینه‌ها را به‌طور مؤثر غربال کرده و ریسک‌ها را به حداقل برسانید.

اگر هنوز مقالات قبلی این مجموعه را مطالعه نکرده‌اید، پیشنهاد می‌کنیم به آن‌ها مراجعه کنید تا پایه‌ای محکم برایاگر هنوز مقالات قبلی این مجموعه را مطالعه نکرده‌اید، پیشنهاد می‌کنیم به آن‌ها مراجعه کنید تا پایه‌ای محکم برای
مسیر تجاری خود ایجاد کنید. حال بیایید ببینیم چگونه می‌توان تعریف معیارهای هدف را برای موفقیت در خریدمسیر تجاری خود ایجاد کنید. حال بیایید ببینیم چگونه می‌توان تعریف معیارهای هدف را برای موفقیت در خرید

کسب‌وکار به‌درستی انجام داد.کسب‌وکار به‌درستی انجام داد.

گام اول: پروفایل سرمایه‌گذار خود را مشخص کنیدگام اول: پروفایل سرمایه‌گذار خود را مشخص کنید

پیش از آنکه به تعریف معیارهای هدف بپردازید، ضروری است که پروفایل سرمایه‌گذار خود را ارزیابی کنید.پیش از آنکه به تعریف معیارهای هدف بپردازید، ضروری است که پروفایل سرمایه‌گذار خود را ارزیابی کنید.
ظرفیت مالی، تحمل ریسک و دسترسی به منابع مالی نقش اساسی در تعیین نوع کسب‌وکارهایی دارند که می‌توانیدظرفیت مالی، تحمل ریسک و دسترسی به منابع مالی نقش اساسی در تعیین نوع کسب‌وکارهایی دارند که می‌توانید

به‌طور واقع‌بینانه هدف‌گذاری کنید.به‌طور واقع‌بینانه هدف‌گذاری کنید.

برای مهاجران، این گام اهمیت ویژه‌ای دارد؛ چراکه گزینه‌های تأمین مالی و محدودیت‌های خاص بازار ممکن استبرای مهاجران، این گام اهمیت ویژه‌ای دارد؛ چراکه گزینه‌های تأمین مالی و محدودیت‌های خاص بازار ممکن است
در کشور جدید به‌طور قابل‌توجهی متفاوت باشد. با درک پروفایل سرمایه‌گذار خود، می‌توانید پایه‌ای شفاف برایدر کشور جدید به‌طور قابل‌توجهی متفاوت باشد. با درک پروفایل سرمایه‌گذار خود، می‌توانید پایه‌ای شفاف برای

تعریف معیارهایی ایجاد کنید که با شرایط منحصربه‌فرد و اهداف بلندمدت شما همسو باشد.تعریف معیارهایی ایجاد کنید که با شرایط منحصربه‌فرد و اهداف بلندمدت شما همسو باشد.

ممکن است در آینده مقاله‌ای جداگانه در مورد نحوه تعریف پروفایل سرمایه‌گذار منتشر کنیم، اما در حال حاضر، بهممکن است در آینده مقاله‌ای جداگانه در مورد نحوه تعریف پروفایل سرمایه‌گذار منتشر کنیم، اما در حال حاضر، به
یکی از مهم‌ترین جنبه‌های این پروفایل می‌پردازیم: ظرفیت مالی.یکی از مهم‌ترین جنبه‌های این پروفایل می‌پردازیم: ظرفیت مالی.

درک ظرفیت مالیدرک ظرفیت مالی

ظرفیت مالی سنگ‌بنای پروفایل سرمایه‌گذار شماست. این ظرفیت، مقیاس و نوع کسب‌وکارهایی که می‌توانید دنبالظرفیت مالی سنگ‌بنای پروفایل سرمایه‌گذار شماست. این ظرفیت، مقیاس و نوع کسب‌وکارهایی که می‌توانید دنبال
کنید را تعیین می‌کند و اطمینان می‌دهد که فرصت‌هایی را هدف قرار می‌دهید که با بودجه و توانایی مدیریت ریسککنید را تعیین می‌کند و اطمینان می‌دهد که فرصت‌هایی را هدف قرار می‌دهید که با بودجه و توانایی مدیریت ریسک

نکاتی که باید بررسی کنید:نکاتی که باید بررسی کنید: شما همخوانی دارند. شما همخوانی دارند. 

کل بودجه شما چقدر است؟کل بودجه شما چقدر است؟ شامل پس‌انداز شخصی، دسترسی به وام‌ها و تأمین مالی خارجی احتمالی باشد. شامل پس‌انداز شخصی، دسترسی به وام‌ها و تأمین مالی خارجی احتمالی باشد.
سطح راحتی خود در مواجهه با شرایط اقتصادی نامطمئن را ارزیابیسطح راحتی خود در مواجهه با شرایط اقتصادی نامطمئن را ارزیابی چه میزان ریسک را می‌توانید تحمل کنید؟ چه میزان ریسک را می‌توانید تحمل کنید؟ 

کنید.کنید.
اطمینان حاصل کنید که منابع لازم برای پایداری عملیات در دوران رکود یا دوره‌هایاطمینان حاصل کنید که منابع لازم برای پایداری عملیات در دوران رکود یا دوره‌های آیا ذخایر مالی دارید؟ آیا ذخایر مالی دارید؟ 

انتقالی را در اختیار دارید.انتقالی را در اختیار دارید.

All rights to this article are reserved by the Alliance Léman website. For consultation, please contact us.
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معیارهای هدف: درآمد و سودآوریمعیارهای هدف: درآمد و سودآوری

درآمد و سودآوری از عناصر کلیدی در تعریف معیارهای هدف هستند. در حالی که درآمد نشان‌دهنده اندازهدرآمد و سودآوری از عناصر کلیدی در تعریف معیارهای هدف هستند. در حالی که درآمد نشان‌دهنده اندازه
کسب‌وکار است، سودآوری پایداری و ارزش آن به‌عنوان یک سرمایه‌گذاری را مشخص می‌کند.کسب‌وکار است، سودآوری پایداری و ارزش آن به‌عنوان یک سرمایه‌گذاری را مشخص می‌کند. نکاتی که باید نکاتی که باید

بررسی کنید:بررسی کنید:
بر روند درآمد سالانه در سه تا پنج سال گذشته تمرکز کنید. رشد پایدار نشان‌دهنده ثبات است.بر روند درآمد سالانه در سه تا پنج سال گذشته تمرکز کنید. رشد پایدار نشان‌دهنده ثبات است. درآمد: درآمد: 

به حاشیه سود )مانند به حاشیه سود )مانند EBITDAEBITDA با بیش از  با بیش از ۱۵۱۵٪( توجه کنید تا کارایی عملیاتی را ارزیابی کنید.٪( توجه کنید تا کارایی عملیاتی را ارزیابی کنید. سودآوری: سودآوری: 

یک استارت‌آپ فناوری با درآمد سالانه یک استارت‌آپ فناوری با درآمد سالانه ۳۳ میلیون دلار و حاشیه سود  میلیون دلار و حاشیه سود ۲۰۲۰٪ ممکن است جذاب‌تر از یک٪ ممکن است جذاب‌تر از یک مثال:مثال:  
کسب‌وکار املاک با درآمد کسب‌وکار املاک با درآمد ۱۰۱۰ میلیون دلار باشد که تنها با حاشیه سود  میلیون دلار باشد که تنها با حاشیه سود ۵۵٪ فعالیت می‌کند، به دلیل هزینه‌های٪ فعالیت می‌کند، به دلیل هزینه‌های

نگهداری بالا.نگهداری بالا.

با گنجاندن معیارهای درآمد و سود در تعریف معیارهای هدف، می‌توانید کسب‌وکارهایی را در اولویت قرار دهیدبا گنجاندن معیارهای درآمد و سود در تعریف معیارهای هدف، می‌توانید کسب‌وکارهایی را در اولویت قرار دهید
که عملکرد مالی پایدار دارند.که عملکرد مالی پایدار دارند.

معیارهای هدف: سهم بازار و موقعیت رقابتیمعیارهای هدف: سهم بازار و موقعیت رقابتی

سهم بازار نمایانگر قدرت و ثبات یک کسب‌وکار در صنعت خود است. برای مهاجران، درک رقابت محلی بسیارسهم بازار نمایانگر قدرت و ثبات یک کسب‌وکار در صنعت خود است. برای مهاجران، درک رقابت محلی بسیار
مهم است تا کسب‌وکارهایی را شناسایی کنند که جایگاهی برای رشد و موفقیت دارند.مهم است تا کسب‌وکارهایی را شناسایی کنند که جایگاهی برای رشد و موفقیت دارند. نکاتی که باید بررسی کنید: نکاتی که باید بررسی کنید:

آیا کسب‌وکار جزو برترین رقبا در صنعت خود قرار دارد؟آیا کسب‌وکار جزو برترین رقبا در صنعت خود قرار دارد؟
آیا این کسب‌وکار از وفاداری قوی مشتریان یا یک پیشنهاد ارزش منحصربه‌فرد برخوردار است؟آیا این کسب‌وکار از وفاداری قوی مشتریان یا یک پیشنهاد ارزش منحصربه‌فرد برخوردار است؟

اگر قصد خرید یک رستوران در نیویورک را دارید، مکانی که نظرات مثبت مشتریان و تردد مداوم در یکاگر قصد خرید یک رستوران در نیویورک را دارید، مکانی که نظرات مثبت مشتریان و تردد مداوم در یک مثال:مثال:  
محله رقابتی دارد، به مراتب ارزشمندتر از رستورانی است که در بازاری اشباع‌شده تلاش می‌کند خود را متمایز کند.محله رقابتی دارد، به مراتب ارزشمندتر از رستورانی است که در بازاری اشباع‌شده تلاش می‌کند خود را متمایز کند.

اضافه کردن تحلیل سهم بازار به تعریف معیارهای هدف تضمین می‌کند که کسب‌وکارهایی با موقعیت رقابتی قویاضافه کردن تحلیل سهم بازار به تعریف معیارهای هدف تضمین می‌کند که کسب‌وکارهایی با موقعیت رقابتی قوی
را شناسایی کنید.را شناسایی کنید.

معیارهای هدف: پتانسیل رشدمعیارهای هدف: پتانسیل رشد

پتانسیل رشد یکی از عوامل کلیدی برای موفقیت بلندمدت است. تعریف معیارهای هدف شما باید شاملپتانسیل رشد یکی از عوامل کلیدی برای موفقیت بلندمدت است. تعریف معیارهای هدف شما باید شامل
شاخص‌هایی از مقیاس‌پذیری و توانایی کسب‌وکار برای انطباق با روندهای آینده باشد.شاخص‌هایی از مقیاس‌پذیری و توانایی کسب‌وکار برای انطباق با روندهای آینده باشد. نکاتی را که باید بررسی نکاتی را که باید بررسی

کنید:کنید:
رشد بازار:رشد بازار: آیا صنعت مورد نظر روند رشد مثبتی دارد )مانند رشد سالانه  آیا صنعت مورد نظر روند رشد مثبتی دارد )مانند رشد سالانه ۶۶٪ در فناوری(؟٪ در فناوری(؟

آیا کسب‌وکار می‌تواند از نظر جغرافیایی گسترش یابد یا محصولات/خدمات خود را متنوع کند؟آیا کسب‌وکار می‌تواند از نظر جغرافیایی گسترش یابد یا محصولات/خدمات خود را متنوع کند؟ مقیاس‌پذیری: مقیاس‌پذیری: 

یک شرکت یک شرکت SaaSSaaS با محصولی مقیاس‌پذیر، پتانسیل رشد بیشتری نسبت به یک فروشگاه خرده‌فروشی با محصولی مقیاس‌پذیر، پتانسیل رشد بیشتری نسبت به یک فروشگاه خرده‌فروشی مثال:مثال:  
تک‌مکانی در بازاری اشباع‌شده دارد.تک‌مکانی در بازاری اشباع‌شده دارد.

ارزیابی پتانسیل رشد تضمین می‌کند که خرید شما با اهداف و جاه‌طلبی‌های بلندمدت شما همسو باشد.ارزیابی پتانسیل رشد تضمین می‌کند که خرید شما با اهداف و جاه‌طلبی‌های بلندمدت شما همسو باشد.

معیارهای هدف: ساختار مالکیت و برنامه‌های انتقالیمعیارهای هدف: ساختار مالکیت و برنامه‌های انتقالی

بررسی ساختار مالکیت بخش مهمی از تعریف معیارهای هدف است، زیرا مستقیماً بر فرآیند انتقال پس از خریدبررسی ساختار مالکیت بخش مهمی از تعریف معیارهای هدف است، زیرا مستقیماً بر فرآیند انتقال پس از خرید
نکاتی که باید بررسی کنید:نکاتی که باید بررسی کنید: تأثیر می‌گذارد. تأثیر می‌گذارد. 

آیا کسب‌وکار توسط یک مالک، یک خانواده، یا سرمایه‌گذاران حمایت می‌شود؟آیا کسب‌وکار توسط یک مالک، یک خانواده، یا سرمایه‌گذاران حمایت می‌شود؟
آیا مالکین فعلی قصد بازنشستگی یا خروج فوری دارند؟آیا مالکین فعلی قصد بازنشستگی یا خروج فوری دارند؟

یک رستوران خانوادگی که برنامه مشخصی برای جانشینی ندارد، ممکن است در فرآیند انتقال با چالش‌هایییک رستوران خانوادگی که برنامه مشخصی برای جانشینی ندارد، ممکن است در فرآیند انتقال با چالش‌هایی مثال:مثال:  
روبرو شود، در حالی که یک استارتاپ فناوری به رهبری بنیان‌گذار انگیزه‌مند می‌تواند پس از خریداری حمایت‌هایروبرو شود، در حالی که یک استارتاپ فناوری به رهبری بنیان‌گذار انگیزه‌مند می‌تواند پس از خریداری حمایت‌های

مداومی ارائه دهد.مداومی ارائه دهد.

تعریف معیارهای مرتبط با مالکیت تضمین می‌کند که فرآیند انتقال به‌صورت روان انجام شود و خطرات عملیاتی بهتعریف معیارهای مرتبط با مالکیت تضمین می‌کند که فرآیند انتقال به‌صورت روان انجام شود و خطرات عملیاتی به
حداقل برسد.حداقل برسد.
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معیارهای هدف: قابلیت‌ها و دارایی‌های کلیدیمعیارهای هدف: قابلیت‌ها و دارایی‌های کلیدی

قابلیت‌ها یا دارایی‌های منحصربه‌فرد اغلب مزیت رقابتی یک کسب‌وکار را تعیین می‌کنند. گنجاندن این موارد در تعریف معیارهایقابلیت‌ها یا دارایی‌های منحصربه‌فرد اغلب مزیت رقابتی یک کسب‌وکار را تعیین می‌کنند. گنجاندن این موارد در تعریف معیارهای
هدف، به شما کمک می‌کند تا بر کسب‌وکارهایی با ارزش ذاتی تمرکز کنید. هدف، به شما کمک می‌کند تا بر کسب‌وکارهایی با ارزش ذاتی تمرکز کنید. نکاتی که باید بررسی کنید:نکاتی که باید بررسی کنید:

مالکیت معنوی:مالکیت معنوی: مانند پتنت‌ها یا نرم‌افزارهای اختصاصی مانند پتنت‌ها یا نرم‌افزارهای اختصاصی
موقعیت‌های مکانیموقعیت‌های مکانی ممتاز یا دارایی‌های املاک ممتاز یا دارایی‌های املاک

روابط تثبیت‌شده با تامین‌کنندگان یا سیستم‌های عملیاتی قویروابط تثبیت‌شده با تامین‌کنندگان یا سیستم‌های عملیاتی قوی

مثال:مثال:  یک شرکت فناوری با نرم‌افزار اختصاصی ثبت‌شده، مزیت رقابتی قوی‌تری نسبت به شرکتی که به ابزارهای عمومی وابستهیک شرکت فناوری با نرم‌افزار اختصاصی ثبت‌شده، مزیت رقابتی قوی‌تری نسبت به شرکتی که به ابزارهای عمومی وابسته
است ارائه می‌دهد. به همین ترتیب، یک رستوران با موقعیت مکانی ممتاز در منطقه‌ای پر رفت‌وآمد، ارزش بلندمدت بیشتری نسبتاست ارائه می‌دهد. به همین ترتیب، یک رستوران با موقعیت مکانی ممتاز در منطقه‌ای پر رفت‌وآمد، ارزش بلندمدت بیشتری نسبت

به رستورانی در یک محله خلوت دارد.به رستورانی در یک محله خلوت دارد.

نمونه‌ای از معیارهای هدف در صنایع مختلف:نمونه‌ای از معیارهای هدف در صنایع مختلف:

نتیجه‌گیری: برای موفقیت، معیارهای هدف را دقیق تعریف کنیدنتیجه‌گیری: برای موفقیت، معیارهای هدف را دقیق تعریف کنید

تعریف دقیق معیارهای هدف، پایه‌ای برای موفقیت در خرید یک کسب‌وکار است. این مقاله، چهارمین بخش از سریتعریف دقیق معیارهای هدف، پایه‌ای برای موفقیت در خرید یک کسب‌وکار است. این مقاله، چهارمین بخش از سری
مقالات »آنچه باید پیش از خرید یک کسب‌وکار بدانید«، بر کمک به کارآفرینان مهاجر تمرکز دارد تا جست‌وجوی خودمقالات »آنچه باید پیش از خرید یک کسب‌وکار بدانید«، بر کمک به کارآفرینان مهاجر تمرکز دارد تا جست‌وجوی خود

را هدفمند کرده، ریسک‌ها را کاهش دهند و فرصت‌هایی را شناسایی کنند که با اهدافشان همسو باشد.را هدفمند کرده، ریسک‌ها را کاهش دهند و فرصت‌هایی را شناسایی کنند که با اهدافشان همسو باشد.

اگر مقالات قبلی این سری را از دست داده‌اید، به بخش اول برای مرور کلی، بخش دوم برای استراتژی‌های انتخاباگر مقالات قبلی این سری را از دست داده‌اید، به بخش اول برای مرور کلی، بخش دوم برای استراتژی‌های انتخاب
بازار، و بخش سوم برای تصمیم‌گیری میان خرید یا ساخت مراجعه کنید. در مقاله بعدی، به بررسی دقیق‌تر ارزیابیبازار، و بخش سوم برای تصمیم‌گیری میان خرید یا ساخت مراجعه کنید. در مقاله بعدی، به بررسی دقیق‌تر ارزیابی
اهداف خرید خواهیم پرداخت. با تعریف درست معیارهای هدف، نه‌تنها کسب‌وکارهایی مناسب را شناسایی می‌کنید،اهداف خرید خواهیم پرداخت. با تعریف درست معیارهای هدف، نه‌تنها کسب‌وکارهایی مناسب را شناسایی می‌کنید،

بلکه پایه‌گذاری یک کسب‌وکار موفق در خانه جدید خود را نیز انجام می‌دهید.بلکه پایه‌گذاری یک کسب‌وکار موفق در خانه جدید خود را نیز انجام می‌دهید.
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